
【例： Ｄさん（什器メーカー営業）】

取引先で新設する陳列棚の打ち合わせでのこと。

棚の角度について「お客様から見て、全ての商

品が見やすく手に取りやすいものにしてほし

い。」と希望をいただきました。ベストな棚の位置

や角度かは言葉では伝わりづらいと思い、とっさ

に絵を使って説明したところ、完成のイメージが

一発で伝わり、その後の生産にスムーズに結び

つきました。
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プレゼン力を劇的に高めるイラストの描き方

冊

【著者】 山田雅夫（やまだ・まさお）
都市設計家。技術士・一級建築士。都市設計ネットワーク代表取締
役。 1951年生まれ。東京大学工学部卒業。 つくば科学万博の会場
設計や横浜みなとみらい21の開発構想案づくりなどに参画。

【ターゲット】 40代以上のビジネスマン。 特に

プレゼン力やコミュニケーション能力を必要と

する人たち。 新しいジャンルのビジネス本を求

める人たち。 絵が描けるようになりたい人。

絵 × 仕事。
仕事に革命が起こる！全く新しい角度からのビジネス本 登場 !!
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わかっているけど、そもそも
自分には絵が描けない！

描ければいいと思うけど
自分は描けるわけがない！

●Ａさんが描いたイラスト

この「イラストの描き方」を取得すれば、

あなたのプレゼン力は劇的に上がること間違いなし！

★実際の成功例を紹介！

【例： Ａさん（食器メーカー営業）】
取引先に新製品のワイングラスの商談に行った時のこと。

「注ぎ口が広く、ボトムに向かって広がりがー…」と従来のも

のと形状が違うことを口頭で説明してもなかなか伝わらず、

商談が流れてしまいそうに…。

そこで手元の紙に商品の絵を描いたところ、「これは良さそう

だね、ぜひ今度持ってきてよ。」とクライアントはすぐに納得し

てくれました。

Aさんが描いた絵は

決して複雑なもので

はありません。ただ

伝えたい情報を最小

限盛り込んだ絵で、

充分ビジネスの現場

で役に立つのです。

●Ｄさんが描いたイラスト

この絵は少し高度で

すが、実際に人が使

う場面を想定した絵

が描けたことで仕事

が捗った好例です。

「速描スケッチ」の提唱者で、絵画技法の書籍が累計100万部を
超える著者が、「ペンの持ち方」「線の引き方」から丁寧に解説。
山田流メソッドで、誰でも描けるようになります！
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